Wymagania edukacyjne
Zarzadzanie Salonem Fryzjerskim

Klasa II BS

Dzial I — Formy prawno — organizacyjne dzialalnosSci gospodarczej fryzjera Semestr I

1.

Na oceng dopuszczajgca uczen:

e Zna podstawowe pojecia z obszaru funkcjonowania gospodarki rynkowe;.

e Wie jaka jest niezb¢dna dokumentacja do uruchomienia i prowadzenia dziatalno$ci
gospodarcze;.

e Przy pomocy nauczyciela potrafi zdefiniowac pojecia: mate, srednie, duze
przedsigbiorstwo.

Na oceng dostateczng uczen posiada umiejetnosci wymienione wyzej oraz:

e Potrafi okresli¢ konsekwencje wynikajace z nieprzestrzegania przepisow o ochronie
danych osobowych oraz przepisy prawa podatkowego i prawa autorskiego.

e Potrafi zidentyfikowa¢ aktualne obowigzujace przepisy dotyczace prowadzenia
dziatalno$ci gospodarcze;j.

e Potrafi przewidzie¢ konsekwencje wynikajace z nieprzestrzegania przepisoOw z
zakresu prowadzenia dziatalno$ci gospodarcze;j

e Potrafi wybra¢ wtasciwa do mozliwosci salonu fryzjerskiego forme organizacyjno
prawna

e Potrafi wybrac¢ odpowiednig dla salonu fryzjerskiego form¢ opodatkowania.

e Potrafi wymieni¢ instytucje oraz stuzby dziatajace w zakresie ochrony pracy i ochrony

srodowiska w Polsce.

Na ocen¢ dobrg uczen posiada umiejetnosci wymienione wyzej oraz:

e Potrafi rozr6znia¢ pojecia z obszaru funkcjonowania gospodarki rynkowej: rynek,
polityka fiskalna.

e Potrafi zidentyfikowa¢ przepisy prawa pracy, przepisy o ochronie danych osobowych i

prawa autorskiego.

e Potrafi zidentyfikowa¢ przepisy prawa podatkowego.

e Potrafi skorzysta¢ z aktualnie obowigzujacych przepiséw dotyczacych prowadzenia
dziatalno$ci gospodarczo — handlowe;.

e Potrafi sporzadzi¢ algorytm postepowania przy zakladaniu wtasnej dziatalnos$ci
gospodarcze;.

e Potrafi scharakteryzowac zadania 1 uprawnienia instytucji oraz stuzb dziatajacych w
zakresie ochrony srodowiska w Polsce.

Na oceng¢ bardzo dobra uczen posiada umiejetnosci wymienione wyzej oraz:

e Potrafi samodzielnie zdefiniowac: male, Srednie, duze przedsiebiorstwo.

e Potrafi dokona¢ analizy przepiséw prawa pracy, przepisow o ochronie danych
osobowych oraz przepisow prawa podatkowego 1 prawa autorskiego.

e Potrafi dokona¢ analizy przepiséw dotyczacych prowadzenia dziatalnosci
gospodarczej z uwzglednieniem specyfiki prowadzenia salonu fryzjerskiego.

e Potrafi sporzadzi¢ dokumenty niezbedne do uruchomienia i prowadzenia salonu
fryzjerskiego.



e Potrafi sporzadzi¢ biznes plan dla salonu fryzjerskiego zgodnie z ustalonymi
zasadami.
e Potrafi zidentyfikowa¢ podstawowe przepisy dotyczace prawnej ochrony pracy.
5. Na oceng celujaca uczen posiada umiejetnosci wymienione wyzej oraz:
e Posiada wiadomosci i umiejetnosci wykraczajace poza program nauczania.
e Samodzielnie poszerza wiadomosci korzystajac z podrecznikdéw specjalistycznych.
e Osiaga sukcesy w konkursach i olimpiadach.

Dzial I1 — Podejmowanie dzialalnoS$ci gospodarczej Semestr 11

1. Na ocen¢ dopuszczajacg uczen:

e Potrafi wymieni¢ elementy marketingu mix.
e Potrafi wymieni¢ sktadniki kosztow i przychodéw w salonie fryzjerskim.
e Zna metody reklamowania ustug i produktow.

2. Na oceng dostateczng uczen posiada umiejetnosci wymienione wyzej oraz:

e Potrafi rozr6znia¢ elementy marketingu mix.

e Potrafi zidentyfikowa¢ sktadniki kosztéw 1 przychodow w salonie fryzjerskim.

e Potrafi dobra¢ metody reklamowania ustug i produktéw do ich rodzaju.

e Potrafi okre$li¢ czynniki majace wptyw na dobdr srodkdéw promoc;ji.

e Potrafi okresli¢ znaczenie stosowania probek, kupondw, rabatow, prezentow dla
klientow.

e Potrafi zidentyfikowac procedury sprzedazy ustug funkcjonujacych na rynku w
salonach fryzjerskich.

3. Na ocene dobrg uczen posiada umiej¢tno$ci wymienione wyzej oraz:

e Potrafi dobra¢ dziatania marketingowe do prowadzenia salonu fryzjerskiego

e Potrafi okresli¢ poprawnie wplyw kosztow 1 przychodéw na wynik finansowy.

e Potrafi wskaza¢ mozliwo$¢ optymalizowania kosztow prowadzenia salonu
fryzjerskiego.

e Potrafi dokona¢ analizy czynnikéw ksztattujacych popyt na ustugi fryzjerskie.

e Potrafi zorganizowa¢ wspotprace z kontrahentami w zakresie zaopatrzenia w $rodki,
preparaty i sprzet.

e Potrafi ustali¢ zakres wspolpracy z przedstawicielami z branzy kosmetyczno —
fryzjerskiej.

e Potrafi rozpozna¢ prawa i obowiazki pracownika w zakresie bezpieczenstwa i higieny
pracy.

e Rozrdznia przedsiebiorstwa 1 instytucje wystepujace w branzy fryzjerskie;j.

4. Na ocen¢ bardzo dobrg uczen posiada umiejetnosci wymienione wyzej oraz:

e Potrafi opracowa¢ kwestionariusz badania ankietowego dotyczacego potrzeb klientow.

e Potrafi dokona¢ analizy klientéw na podstawie przeprowadzonych badan
ankietowych.

e Potrafi okresli¢ podstawowe role dziatan marketingowych w salonie fryzjerskim.

e Potrafi dokona¢ analizy dziatalno$ci konkurencyjnych salondéw fryzjerskich.



Potrafi poréwna¢ dziatania prowadzone przez konkurencyjne salony fryzjerskie.
Potrafi zaplanowac wspolne przedsigwzigcia dotyczace promowania ustug i
produktow na rynku.

Potrafi opracowaé procedure postepowania w zakresie bezpieczenstwa i higieny pracy
w salonie fryzjerskim.

Potrafi rozréznia¢ powigzania miedzy przedsi¢biorstwami a instytucjami w branzy

fryzjerskiej.

6. Na oceng celujacag uczen posiada umiejetnosci wymienione wyzej oraz:
e Posiada wiadomosci i umiejgtnosci znacznie wykraczajgce poza program nauczania.
e Samodzielnie poszerza wiadomosci korzystajac z podrecznikéw specjalistycznych.
e Osiaga sukcesy w konkursach i olimpiadach.

Uwaga dotyczaca oceny niedostatecznej

Uczen otrzymuje oceng niedostateczng , jesli nie spelnia wymagan na ocen¢ dopuszczajaca.



